
 

●伝えると伝わるの違い 

・論理と感情の双方で伝える 

●プレゼンの４つの基本要素 

・伝わるストーリーのつくり方 

●実際にストーリーを作成してみる 

・御社の事例で作ってみましょう 

●オンライン環境下ではより差がつく！ 

・オンラインならではの伝え方 

受 講 料     無料 

・オンライン受講 定員５０名（先着順） 

※後日 ID 等をご連絡いたします。 

・会場受講    定員１５名（先着順） 

※会場もオンライン受講です。 

申込方法    受講申込書又は QR コードからお申込下さい。 

申 込 先    宮津商工会議所 

11 月１日 (月)  
令和３年 

講 師 紹 介 

◆講師プロフィール 

サラヤ（株）入社後、提案プレゼンスタッフ

として全国行脚。営業マン・企画マンとして

豊富な経験・ノウハウを活かし、2011 年に

独立開業。 

日本で唯一のプレゼンを専門としたコンサル

ティング企業である（株）Smart Presen

を設立し、現在は企業研修などを通じて営

業ノウハウやプレゼンの極意を全国に発信

している。 

（株）Ｓmart Ｐresen 

講 座 内 容 

代表取締役 新名 史典氏 

 

（切らずに FAX して下さい） 

日 時 

場 所 

宮津商工会議所 主催 

わかりやすく伝えるプレゼン研修 (11/1)」受講申込書 FAX0772-25-1690 

事業所名  電話          （     ） 

受講方法 

いずれかに〇をつけて下さい。 

オンライン受講希望       ・        会場受講希望 

（※オンライン受講希望の方はメールアドレスを記載してください         ＠           ） 

受講者名                                                   ※複数名可  

※ご記入いただいた情報は当所からの各種連絡・情報提供にのみ利用いたします。  

※コロナウイルスの感染状況によっては、会場受講を中止し、オンラインでの受講をお願いする場合があります。  

19:00~21:00   

※オンライン環境が整っていない場合は、当所でも受講可 

電  話     0772-22-5131  F A X 0772-25-1690 

  

 

コロナ禍の中、オンラインによる会議やリモートワーク、取

引先とのオンライン商談など、以前にも増して、非対面

でのビジネスシーンが増えてきています。そんな中、限ら

れた時間で自社の企画や取引先との商談、お客様への

サービス PR など、相手に自社の企画や魅力などを伝え

る（伝わる）ためには準備が必要です。プレゼンスキル

を磨きたいとお考えの事業者の皆さんは、この機会に是

非、ご参加下さい。 

オンラインによる受講になります。 

 

講 師 紹 介


